
The Big Easy Offer 4.0
Start Date:  January 3, 2010

End Date:  March 31, 2010

Target Audience:  Small and Midsize Organizations

Market Segments: Commercial and Local Government Organizationsg g

Products Included:  • Designer and Developer Tools
• Dynamics CRM
• Exchange Server
• Forefront TMG

• Office Communications Server
• Office System
• Project and Visio
• SharePoint Server

• SQL Server
• System Center
• Windows Server 
• Windows Server Solutions

Microsoft Volume Licensing  This promotion is available for the following Volume Licensing programs and license agreement types:c oso t o u e ce s g
Programs and 
License Agreement Types

s p o ot o s a a ab e o t e o o g o u e ce s g p og a s a d ce se ag ee e t types
• Microsoft Open License and Microsoft Open License for Government
• Microsoft Open Value and Microsoft Open Value for Government (except Level C)
• Microsoft Open Value Subscription and Microsoft Open Value Subscription for Government (except Level C)

Customer Eligibility Requirements:  Customers must make a qualifying purchase as defined in the offer Terms and Conditions.

Offer:  Customers who make a qualifying purchase during the offer purchase period will earn money back in the form of a 
partner subsidy payout that can be used for implementation of their Microsoft solution including software, hardware 
and services. Customers who purchase more than one product group can earn higher payout amounts. 

How to Participate:  • Customer Website: http://www.MicrosoftIncentives.com/bigeasy
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